
Ihr Aufgabenbereich
•  Steigerung des Umsatzes und Erfüllen der Umsatzziele in Ihrem Verkaufsgebiet
•  Erstellen von Angeboten sowie Verantwortung für die termingerechte Abwicklung der Aufträge 
•  Neukundenakquisition und aktive Pflege von bestehenden Kundenbeziehungen
•  Repräsentieren der Firma als zentraler Ansprechpartner im Vertriebsgebiet
•  Organisation von Messen und Kundenevents 

Ihr Profil
•  Für diese spannende Aufgabe verfügen Sie entweder über eine technische Grundausbildung mit  

hoher Affinität zu Zahlen oder über eine kaufmännische Grundausbildung mit technischem Flair
•  Mehrjährige Erfahrung im Verkauf von Investitionsgütern
•  Selbstsichere Persönlichkeit mit ausgezeichneten Kommunikations-, Verhandlungs- und Präsentationsfähigkeiten
•  Unternehmerisches Denken und Handeln, fundierte Anwenderkenntnisse im Umgang mit MS-Office sowie SAP
•  Sehr gute Deutsch- und Französischkenntnisse in Wort und Schrift
•  Hohe Einsatz- und Reisebereitschaft

Sind Sie eine initiative Persönlichkeit und möchten Ihr Know-how einbringen sowie die Unternehmensentwicklung 
mitgestalten? Dann freuen wir uns auf Ihre vollständige Bewerbung. Senden Sie uns Ihre kompletten Bewerbungs- 
unterlagen mit Foto per Post oder E-Mail an:

Woertz AG
Hofackerstrasse 47
Postfach 948
4132 Muttenz

Frau Sandra Hauser
Personalleiterin
bewerbung@woertz.ch
Tel. 061 466 32 95 www.woertz.ch

Die Firma Woertz AG ist ein traditionelles Schweizer 
Unternehmen, das Licht in den längsten Tunnel der 
Welt bringt und bekannt ist für Produktinnovationen 
in den Bereichen:

  Verkabelungssysteme
  Gebäudeautomation
  Brandsicherheitssysteme
  Kabelführungssysteme 
  Komponenten für die Elektro-Installationstechnik

Als inhabergeführtes Produktionsunternehmen der Elektrobranche suchen wir per sofort eine/n  

Gebietsverkaufsleiter/in 
Zürich (100 %)


